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aljichef 2

Vid ett svenskt B2B-féretag

Vager fler affarer mot saljarnas tid, och om teamet faktiskt kommer att anvinda
losningen.

Képarundersokningar, forskning, leverantérernas
kallstodda prislistor och fallstudier. Allt kan sparas till kalla,
kallor

observationer population, ar och metod.

4+ PROFILENS PRIORITERINGAR
4+ FRAGA PROFILEN

)i Mer kundtid fér saljarna, inte fler aktiviteter "Vad miste en pilot visa for att du ska infora det i

2 Affarsutfall fére volym hela teamet?”

3 Begriplig logik bakom verktyget

4 Att teamet faktiskt anvander det

+ UNDERLAGET, OMRADE FOR OMRADE Antal observationer och ett exempel ur underlaget

Fem av sex séljare sade att CRM-systemet inte prioriterar kunder,

Invandningar och . .
g @ 57 utan behandlar alla uppgifter lika. Soédertoérns hogskola - en svensk

hind
inaer organisation - 2020
Dynamics 365 Sales Professional anges till 621,30 kronor per
Budget och kosthad c==» 27 anvandare och manad, exklusive moms. Microsoft - svensk prislista
2026
Képkriterier 27 Saljare beskriver hégre kundkrav pa matbar avkastning och langre

beslutstid. Salesforce - séljroller globalt - 2026

67 procent uppgav att de hade anvant webben fér att hdmta
Informationskallor o 24 information under képprocessen. Apsis och Novus - 138 svenska
képare - 2014

Vid investeringar upp till en miljon kronor deltar oftast tva till tre

Mandat och . . .
. - 15 personer i beslutet, daréver fyra till fem. Apsis och Novus - 138
beslutsvag .
svenska képare - 2014
Vad som leder till - 9 En relativt stor andel av kbpprocesserna boérjar med tips fran det
nasta mote personliga natverket. Apsis och Novus - 138 svenska kdpare - 2014

4+ KALLOR Apsis och Novus - Sodertdorns hogskola - Chalmers - Salesforce - Microsoft -
Linnéuniversitetet - Lime Technologies

Syntetisk yrkesroll, inga verkliga personer eller foretag. Varje observation kan sparas till kalla, population, &r och svava.io
metod. Utgava 2026-11-11.



