Svava 4 PROFILBLAD - B2B-PROFIL

Marknadschet D

Vid ett svenskt B2B-féretag

Vager rackvidd mot affarseffekt, och om siljarna vill folja upp det som kommer
in.

kallstodda och analysforetag. Allt kan sparas till kalla, population, ar
observationer och metod.

i Képarundersdkningar, branschorganisationer, forskning

4+ PROFILENS PRIORITERINGAR
4+ FRAGA PROFILEN

AR 69 BRI e iels "Vad skulle f dig att tro att det héir ger kvalificerade

. . ?”
Tydlig malgrupp och kopsituation leads och inte bara klick

|
2
3 Trovéardiga kundbevis
4

Kvalificerade leads som saljarna vill folja
upp

4+ UNDERLAGET, OMRADE FOR OMRADE Antal observationer och ett exempel ur underlaget

67 procent uppgav att de hade anvant webben fér att hamta
Informationskallor Gammmmmmmm» 24 information under kdépprocessen. Apsis och Novus - 138 svenska
képare - 2014

Ett starkt erbjudande racker langt, men férstaelse fér kundens
Képkriterier L 11 behov vager tyngst vid valet av leverantér. Apsis och Novus - 138
svenska képare - 2014

Vid investeringar upp till en miljon kronor deltar oftast tva till tre
- 9 personer i beslutet, daréver fyra till fem. Apsis och Novus - 138
svenska koépare - 2014

Mandat och
beslutsvag

Fem intervjuade sade att bristfallig data kan fa Al i CRM att ge

Invandningar och . 2 . A [ . .
g - 8 analyser som inte gar att lita pa. Hogskolan i Halmstad - tio

hinder 2 g
personer pa nio svenska foretag - 2024
Budget och kostnad . 1 53,9 procent beskrivs som osakr? el!er ha svart att motivera sin
budget. SveMa - medlemsundersékning - 2025
Vad som leder till . 1 En relativt stor andel av kdpprocesserna boérjar med tips fran det
nasta mote personliga natverket. Apsis och Novus - 138 svenska kdpare - 2014

4+ KALLOR Apsis och Novus - SveMa - Hogskolan i Halmstad - Forrester - Salesforce -
Linnéuniversitetet

Syntetisk yrkesroll, inga verkliga personer eller foretag. Varje observation kan sparas till kalla, population, &r och svava.io
metod. Utgava 2026-11-11.



